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Deel C Enkel in te vullen door partners die IWT-steun vragen
C.1 Gevraagde steun

	Deze informatie wordt NIET overgemaakt aan de externe deskundigen.
In te vullen door elke externe partner die IWT steun vraagt


De gevraagde steun bestaat uit het basissteunpercentage, afhankelijk van de kwalificatie van het project, en de eventuele extra steun. De hier gevraagde eigen inschatting zal verder besproken worden met de IWT-adviseurs. De wijze waarop het steunpercentage wordt bepaald, is beschreven in de toelichtingsdocumenten.

http://www.iwt.be/sites/default/files/subsidies/documenten/O&O_KMO_toel_doc_kostenmodel_01062008.pdf.

Geef aan welke extra steun gevraagd wordt (meerdere keuzes zijn mogelijk):

C.1.1 Basissteunpercentage

(de keuze moet niet expliciet gemotiveerd worden)

Geef aan hoe het volledige ICON-project (dus inclusief het door de onderzoeksinstelling uitgevoerde werk) het best kan gekwalificeerd worden:
· onderzoeksproject (basissteunpercentage 40%)
· ontwikkelingsproject (basissteunpercentage 15%)
· project dat een combinatie is van een onderzoeksproject en een ontwikkelingsproject

Geef in dit laatste geval aan welke delen (werkpakketten, takenpakketten, … ) als onderzoek moeten beschouwd worden en welke als ontwikkeling.
http://www.iwt.be/sites/default/files/subsidies/documenten/O&O_toel_doc_onderzoek_ontwikkeling_01062008_0.pdf.
C.1.2 Extra steun

Geef aan welke extra steun gevraagd wordt (meerdere keuzes zijn mogelijk):
· extra steun voor kleine onderneming (ko +20%) of middelgrote onderneming (mo +10%) 

Vermeld  of uw onderneming een “Kleine Onderneming” of een “Middelgrote ondernemingen” is.
Gelieve een blokdiagram van uw onderneming met haar aandeelhouders en participaties toe te voegen (met vermelding van de percentages van het kapitaal/stemrechten die de ondernemingen van elkaar in handen hebben). Deze informatie is noodzakelijk om na te gaan of uw bedrijf voldoet aan de kmo-definitie. U kunt voor dit blokdiagram een model gebruiken zoals geïllustreerd in een aantal voorbeelden op onze website:
http://www.iwt.be/sites/default/files/subsidies/documenten/O&O_toelichtingsdoc_kmo.pdf 
· extra steun wegens specifieke beleidsrelevantie (Duurzame Technologische Ontwikkeling, Lucht- en ruimtevaart, automobiel) 
Vermeld waarop de vraag voor extra steun is gebaseerd. Maak, indien van toepassing, onderscheid tussen de verschillende bedrijfspartners.

Als extra steun wegens DTO wordt gevraagd, voeg dan in een afzonderlijke nota de specifieke motivatie toe.
Raadpleeg hierbij de handleiding bij het aanvragen van extra steun voor bedrijfsprojecten gericht op DTO.
· extra steun voor samenwerking (met een kmo of internationaal)

Vermeld, indien van toepassing, in welk internationaal programma dit project kadert. Raadpleeg in dat geval de specifieke handleiding.
De extra steun voor substantiële samenwerking zal toegekend worden als, voor het projectdeel waar IWT-steun voor aangevraagd wordt, geldt dat er minstens 1 kmo deelneemt en dat de begroting van geen van de partners meer dan 70% van de begroting uitmaakt.
· achtergestelde lening bij PMV-Innovatiemezzanine (enkel voor startende ko’s)
Vermeld voor welk bedrag een achtergestelde lening aangevraagd wordt.

Stuur uw volledig aanvraagdocument eveneens naar PMV-Innovatiemezzanine (Participatiemaatschappij NV – Graanmarkt 63 – 1000 Brussel). Meer informatie over PMV-Innovatiemezzanine vindt u terug op 

http://www.pmv.eu/pmv/view/nl/kmo/producten/pmv-mezzanine/pmv-innovatiemezzanine.
C.2 Specifieke valorisatie-informatie per partner

	Deze informatie wordt NIET overgemaakt aan externe deskundigen
In te vullen door elke externe partner die IWT steun vraagt


De informatie in Deel C2 (en voorafgaand Deel B) wordt gebruikt om te bepalen of het voorgestelde project een voldoende groot economisch potentieel heeft. Dit valorisatiepotentieel vormt immers de 2e belangrijke dimensie in de keuze van te steunen projecten.

De meer algemene informatie over de resultaten en de markt ervoor en de algemene elementen van de wijze waarop het bedrijf wil valoriseren, zijn opgenomen in Deel B.  Deel B wordt wel overgemaakt aan de externe deskundigen, in tegenstelling tot Deel C dat niet overgemaakt wordt.  Op basis van Deel B kunnen de experten  zich een goed idee  vormen van de realiteitswaarde van de voorgestelde innovatie, .

Deel C2 behandelt eerder het businessmodel van het bedrijf en de mogelijke economische baten voor Vlaanderen. Deze informatie wordt NIET overgemaakt aan de externe deskundigen..

C.2.1 Samenvatting van de business case
Geef een samenvatting van de business case / business plan. De business case van het project wordt opgebouwd vanuit duidelijk geformuleerde assumpties rond de relevante elementen van het business model, zoals verkoopprijs, marktpenetratie, omzet, personeelsinzet... Indien deze assumpties niet gebaseerd zijn op historische cijfers van het bedrijf moeten ze duidelijk onderbouwd worden. Indien het bedrijf minder dan 3 jaar geleden opgericht werd moet ook het businessplan als bijlage ingediend worden.

C.2.2 Bepaling van de toegevoegde waarde in Vlaanderen
Beschrijf en geeft een realistische raming van de waardecreatie waarbij gebruik wordt gemaakt van de resultaten van het  project, in euro (berekend als de som van tewerkstelling en van materiële investeringen) in de Vlaamse vennootschap of eventueel bij derden in Vlaanderen (indien de relatie duidelijk bewezen kan worden) over de levenscyclus van het product/proces/dienst, in principe maximaal 10 jaar.  Vertrek daarbij van de financiële projecties over dezelfde periode.
Beschrijf de geplande vervolgactiviteiten in de Vlaamse vestiging waarbij gebruik gemaakt wordt van de resultaten van het project. 

Geef een raming van de personeelsinzet voor de verschillende vervolgactiviteiten. De personeelsinzet kan onderbouwd worden door historische gegevens (bvb. huidige tewerkstelling in de betrokken activiteiten, verhouding tussen omzet of productievolumes en tewerkstelling,…) en prognoses van de impact van het project (bvb. voorbeelden van vervolgprojecten, typische omvang per vervolgproject, impact op omzet of productievolumes,…). 

Geef duidelijk aan wat het verschil is met de situatie zonder het project (geef bvb. een scenario zonder uitvoering van het project en een scenario met uitvoering van het project).

Vertaal de personeelsinzet in een raming van de toegevoegde waarde, bvb. door gebruik te maken van de gemiddelde toegevoegde waarde per werknemer per jaar of de gemiddelde verhouding tussen toegevoegde waarde in Vlaanderen en omzet of productievolumes voor gelijkaardige activiteiten.

Geef duidelijk aan wat het verschil is met de situatie zonder het project. Geef eventueel een minimaal en maximaal scenario voor de valorisatie van het project.

Geef indien relevant, naast de raming voor de impact van het project, een vergelijking tussen de cumulatieve IWT steun voor dit project en eerdere projecten van deze afdeling of bedrijfsactiviteit en de toegevoegde waarde van de afdeling of bedrijfsactiviteit in Vlaanderen.

C.2.3 Intellectuele eigendom
Beschrijf de aanpak om de intellectuele eigendomsrechten te beheren en beschermen (freedom to operate en octrooipositie,…), specifiek met betrekking tot de resultaten van dit project.

Indien hierover reeds informatie is verstrekt in Deel A, kan daarnaar verwezen worden en dient hier enkel eventueel meer specifieke informatie te worden verstrekt.

C.2.4 Delokalisering
Beschrijf de risico’s/opportuniteiten die er zijn in verband met delokalisering van de verworven innovatie. Geef voor een internationaal bedrijf een overzicht van de vestigingen die actief zijn in het domein van het project en hun activiteiten en huidige omvang: som de voor het project relevante afdelingen van de Vlaamse vestiging op, met per afdeling de belangrijkste activiteiten, de tewerkstelling in de afdeling en de plaats en het belang van de Vlaamse vestiging(en) in het internationale concern (andere vestigingen met gelijkaardige R&D activiteiten en/of vervolgactiviteiten, activiteiten en tewerkstelling in deze vestigingen, sterke/zwakke punten van de Belgische vestiging). Beschrijf ook welke impact dit innovatieproject heeft op de verankering van de activiteiten van de vennootschap in Vlaanderen.
C.3 Additionaliteit voor de bedrijfspartner
	Deze informatie wordt NIET overgemaakt aan externe deskundigen

In te vullen door elke externe partner die IWT steun vraagt


De Europese regelgeving vereist dat O&O-bedrijfssteun enkel mag toegekend worden als er een duidelijke additionaliteit aanwezig is. Deze informatie moet IWT/IBBT toelaten correct te rapporteren hieromtrent. Voor alle duidelijkheid: in de rapportering aan de Europese Commissie wordt de informatie gegroepeerd en wordt niet ingegaan op de situatie van individuele begunstigden.

C.3.1 Additionaliteit
Geef aan welke van de volgende bijdragen de IWT-steun zal hebben op het bedrijf en op het project in vergelijking met de situatie zonder steun (meerdere keuzes zijn mogelijk):
· het project zal niet uitgevoerd worden als de IWT-steun niet wordt toegekend

· de toekenning van O&O-steun zal leiden tot een verhoging van de totale projectomvang (uitgedrukt in mensmaanden of in kosten)

· met steun zal het project ambitieuzer/diepgaander zijn dan wanneer het project zonder IWT-steun zou plaatsvinden

· met steun zal het project sneller afgerond worden dan zonder IWT-steun

· de steun zal toelaten ruimere kennis te verwerven (bijvoorbeeld door ruimere samenwerking) dan zonder steun

· de totale omvang van de uitgaven van het bedrijf voor onderzoek, ontwikkeling en innovatie zullen toenemen

· andere

Beschrijf hier eventuele andere invloeden van IWT-steun op het project of het bedrijf.

Indien mogelijk geef ook een zeer korte (kwantitatieve) toelichting bij de antwoorden.
C.4 Begroting per partner

	Deze informatie wordt NIET overgemaakt aan de externe deskundigen.

In te vullen door elke externe partner die IWT steun vraagt


De kosten hier opgegeven zijn natuurlijk inschattingen maar het is toch van het grootste belang dat dit zo nauwkeurig mogelijk gebeurt. De wijze waarop de kosten van het project kunnen berekend worden is in detail uiteengezet in het toelichtingsdocument met betrekking tot de regeling voor de kosten.

http://www.iwt.be/sites/default/files/subsidies/documenten/O&O_KMO_toel_doc_kostenmodel_01062008.pdf.
C.4.1 Eigen personeelskosten
Vul in onderstaande tabel de volledige loonkosten voor de personeelsleden van uw bedrijf in.

Loonkost voor uw personeelsleden

	Functiecategorie en eventueel naam
	1e jaar
	2e jaar
	3e jaar
	totaal

	
	aantal mm
	kost voor deze mm
	Aantal

Mm
	kost voor deze  mm
	aantal mm
	kost voor deze  mm
	mm
	kost



	
	
	€
	
	€
	
	€
	
	€

	
	
	€
	
	€
	
	€
	
	€

	Totaal
	
	€
	
	€
	
	€
	
	€


Opmerkingen :

C.4.2 Overige kosten
Kies het kostenregime voor de berekening van de overige kosten en vul de overeenkomstige tabel in.

De overige kosten omvatten de directe en indirecte kosten. De indirecte kosten worden standaard op 20% van de personeelskosten vastgelegd. De directe kosten omvatten de werkingskosten en de afschrijvingen van uitrustingskosten. De totale overige kosten kunnen ofwel op een eenvoudige manier geraamd worden als een percentage (max. 50%) van de personeels​kosten, ofwel uitgesplitst worden over verschillende posten (tot max. 80% van de personeelskosten) ofwel bestaan uit de combinatie van 50% van de personeelskost en een grote te verantwoorden kostenpost.

	Overige kosten als percentage personeelskost

	overige kosten berekend als een percentage van de personeels​kost 
	kost

1e jaar
	kost

2e jaar
	kost

3e jaar
	totaal

	… % van de personeelskost
	€
	€
	€
	€


ofwel

	Overige kosten in gedetailleerde opsomming

	gedetailleerde opsomming van de overige kosten
	kost

1e jaar
	kost

2e jaar
	kost

3e jaar
	totaal

	
	€
	€
	€
	€

	
	€
	€
	€
	€

	20% van de personeelskost
	€
	€
	€
	€

	Totaal
	€
	€
	€
	€


ofwel

Overige kosten

	gedetailleerde opsomming van de overige kosten
	kost

1e jaar
	kost

2e jaar
	kost

3e jaar
	totaal

	% van de personeelskost
	€
	€
	€
	€

	grote kost
	€
	€
	€
	€

	Totaal
	€
	€
	€
	€


C.4.3 Grote onderaannemingen 

Specificeer in deze tabel de grote onderaannemingen (> 5.000 euro). Als de kosten voor een grote onderaanneming gedeeld worden door verschillende partners, geef dan enkel het aandeel voor uw instelling.

Elke grote onderaanneming dient kort omschreven te worden (en in verband gebracht met het werkprogramma). Bovendien moet gespecificeerd worden hoe de kosten berekend zijn. De kosten driver kan het te presteren aantal mensmaanden zijn als de onderaanneming hoofdzakelijk uit personeelsinzet bestaat of een specifieke prestatie als daarvoor een eenheidskost kan bepaald worden. Onderaanneming tussen partners is niet toegestaan.
Onderbouw de ramingen zo veel mogelijk met een offerte
	Kosten grote onderaannemingen voor uw bedrijf

	omschrijving van de grote onderaanneming
	kost

1e jaar
	kost

2e jaar.
	kost

3e jaar .
	totaal

	
	€
	€
	€
	€

	
	€
	€
	€
	€

	
	€
	€
	€
	€

	Totaal
	€
	€
	€
	€


Opmerkingen:

C.4.4 Onderzoekspartners: 
Specificeer in deze tabel uw bijdrage in de kosten voor de grote onderzoekspartners. Baseer u op de verantwoording van de kosten geleverd door de onderzoekspartners zelf zoals opgenomen in Deel D. Als de kosten voor de onderzoekspartner gedeeld worden door verschillende bedrijfspartners, geef dan enkel het aandeel voor uw bedrijf.

Opmerkingen:

	Kosten onderzoekspartners voor uw bedrijf

	onderzoekspartner
	kost

1e jaar
	Kost

2e jaar
	kost

3e jaar
	totaal

	
	€
	€
	€
	€

	
	€
	€
	€
	€

	Totaal
	€
	€
	€
	€


C.4.5 Totaal budget voor deze partner
Zorg dat de totale kost wordt overgenomen in de tabel onder rubriek 1F.

TOTAAL BUDGET voor deze partner
	
	kost

1e jaar
	Kost

2e jaar
	kost

3e jaar
	totaal

	eigen personeelskost
	€
	€
	€
	€

	overige kosten
	€
	€
	€
	€

	grote onderaannemingen
	€
	€
	€
	€

	Totaal
	€
	€
	€
	€


Opmerkingen:
C.4.6 Gevraagde steun
Basissteunpercentage: … %

Extra steunpercentage: … %

Gevraagde steun: € … 

	In te vullen door elke onderzoeksspartner in opdracht van partner met IWT-steun
Enkel in te vullen voor onderzoekspartners die nog niet vermeld zijn onder A.1.2.
Deze informatie wordt NIET overgemaakt aan de externe deskundigen.


Deel D Onderzoekspartner in opdracht van partners met IWT-steun (andere dan deze vermeld onder A.1.2)
Onderzoeksparter nr XX <naam>
D.1
Algemene gegevens
Naam van de onderzoeksinstelling:

Naam van rechtstreeks betrokken labo of dienst:

Naam van de verantwoordelijke bij de onderzoekspartner voor de uitvoering van het project:

Website:

Adres (enkel voor niet-Vlaamse onderzoekspartners):

D.2
Belangrijkste competenties (enkel voor niet-Vlaamse onderzoekspartners)

Geef een kort overzicht van de relevante competenties bij de onderzoekspartner.

D.3
Totaal budget voor de onderzoekspartner
Geef het overzicht van de begroting voor de onderzoekspartner.

Het budget voor de onderzoekspartner moet samengesteld worden op dezelfde manier als het budget voor een bedrijfspartner (zie C.4.1, C.4.2.).

D.4
Intentieverklaring
Vergeet niet de intentieverklaring in te dienen.
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